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La tua azienda,
la tua trasformazione,
la tua scelta

Scegli il tuo percorso per affrontare
I'incertezza di business

Tendenze di mercato

Secondo gli analisti, le soluzioni basate sul cloud sono in forte crescita, poiché
le aziende cercano modi innovativi per affrontare l'incertezza odierna.

Gartner prevede che oltre il 50% delle imprese
O % utilizzera piattaforme cloud di settore per accelerare

le proprie iniziative di business entro il 2028

+19% 90%

tasso di crescita stimato per il mercato delle aziende adottera un approccio
del cloud privato tra il 2024 e il 20292 cloud ibrido entro il 20273
crescita prevista del cloud tasso di crescita stimato per la
pubblico entro il 2025% soluzione Network as a Service

entro il 2030°

Come si adattano le aziende?

Per mantenere continuita e restare competitive, molte aziende si
adattano continuamente al cambiamento abbracciando la
trasformazione digitale, adottando nuove tecnologie e scegliendo
opzioni di finanziamento e modelli di implementazione flessibili.

Una trasformazione di successo si basa su servizi di
comunicazione, di rete e Unified Communications as a Service
flessibili e scalabili, che consentono alle organizzazioni di ottenere
l'agilita e l'efficienza necessarie per operare in qualsiasi situazione.

La trasformazione agile e un percorso complesso e sfidante.
Mentre un numero sempre maggiore di fornitori propone soluzioni
esclusivamente tramite abbonamento, i decision-maker delle aziende
sono alla ricerca di partner tecnologici in grado di fornire soluzioni
personalizzate piuttosto che standardizzate.

L'incertezza non e una scelta, ma ALE
ti offre la possibilita di adattarti
ai cambiamenti.

Alcatel-Lucent Enterprise e uno dei pochi fornitori che offre la possibilita
di scegliere modelli di finanziamento e di implementazione flessibili
e personalizzati, basati su soluzioni di rete e comunicazione sicure
per aziende di qualsiasi dimensione e settore.

Con ALE e possibile scegliere tra:
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Le opzioni di acquisto e di implementazione offerte da ALE possono essere personalizzate in
base alle esigenze operative, ai requisiti di sicurezza e ai vincoli di budget della tua azienda.

Dicci solo dove vuoi arrivare e ti mostreremo la strada.

Hai in programma di implementare o aggiornare la tua rete e desideri flessibilita nelle opzioni
di finanziamento. ALE fornisce una soluzione di rete autonoma, con modelli di business flessibili.

Per una solida infrastruttura di rete

Soluzioni Modelli di Modelli di
ALE acquisto implementazione
» OmniSwitch Ethernet CAPEX e/0 On-premise

as a Service

Access Point OmniAccess Stellar CAPEX e/o On-oremise

Wi-Fi 6/6E e Wi-Fi 7 as a Service P

Sistema di gestione della rete CAPEX e(o On.—premise
as a Service o in cloud

Hai bisogno di un’infrastruttura di comunicazione sicura, completamente conforme
alle normative, con controllo totale dei dati, che include funzionalita di
Unified Communications as a Service (UcaaS¥*).

¥

Scegli 'on-premise o il cloud privato
per mantenere il pieno controllo
sulla sicurezza dei dati.
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Soluzioni Modelli di Modelli di
ALE acquisto implementazione
Alcatel-Lucent OmniPCX®
Enterprise Purple o CAPEX e/o On-premise o
Purple on Demand per ; ;
, o e as a Service cloud privato

sistemi e dispositivi
di comunicazione
CON
Rainbow™ di Alcatel-Lucent , .
Enterprise (servizi UCaas*) ‘ OPEX (as a Service) ‘ Cloud pubblico

Desideri migliorare il tuo attuale sistema di comunicazione con una
soluzione UCaas, proteggendo al contempo i tuoi investimenti.

® V¥

Scegli un modello di cloud ibrido per
potenziare la tua infrastruttura esistente
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Soluzioni Modelli di Modelli di
ALE acquisto implementazione

Alcatel-Lucent OmniPCX®
Enterprise Purple o
Purple on Demand per
sistemi e dispositivi

di comunicazione

CAPEX e/o On-premise o
OPEX (as a Service) cloud privato

CON

Rainbow™ di Alcatel-Lucent

Enterprise (servizi UCaaS*) OPEX (as a Service) Cloud pubblico

contact center omnicanale

Hai in programma di passare a una soluzione completamente in cloud
per servizi di telefonia e UCaaS¥*, incluso il traffico.

» ALE Connect - Servizi di OPEX (as a Service) Cloud pubblico
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Scegli il cloud pubblico, elimina
| costi iniziali con il modello
as a Service (aaS)

¥

Soluzioni Modelli di Modelli di
ALE acquisto implementazione

+ Rainbow™ di Alcatel-Lucent
Enterprise (servizi UCaaS®),
erogato via Internet

+ Ricche funzionalita di telefonia _ .
» fornite da un PBX in cloud OPEX (as a Service) Cloud pubblico
- Traffico fornito da
partner certificati ALE

* Rainbow™ di Alcatel-Lucent Enterprise & una soluzione basata sul cloud che integra messaggistica istantanea, chiamate
vocali e video e strumenti di collaborazione per migliorare la comunicazione aziendale e il lavoro di squadra.

Pronto a scegliere la tua direzione e iniziare o

proseguire il tuo percorso di trasformazione?

Alcatel-Lucent Enterprise si distingue come partner tecnologico in grado
di guidare le aziende nella complessita della trasformazione digitale.

Offrendo una gamma flessibile e scalabile di soluzioni di rete e di
comunicazione sicure, ALE consente alle organizzazioni di prendere decisioni
strategiche in merito ai vari modelli di implementazione e di acquisto.

Che un'azienda sia solo all'iniziato del suo percorso di trasformazione digitale
0 gia in una fase avanzata, il portafoglio innovativo di ALE consente di ottimizzare
lefficienza, migliorare la competitivita e affrontare il futuro con sicurezza.
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